Sustinerea exporturilor romanesti, prioritara pentru Camera
bucuresteana

Spuneam anul trecut, in editorialul lunii ianuarie, ca imi doresc ca anul 2022 sa fie pentru noi, pentru membrii nostri si
pentru intreaga comunitate de afaceri a Capitalei un an al consoliddrii rezultatelor obtinute in 2021 si al reintrarii pe un trend
ascendent sustenabil. Desi contextul economic, sanitar si politic a fost dificil, 2022 a fost un an bun pentru Camera
bucuresteana, in care am reusit sa sprijinim comunitatea de business, atat pe plan intern, cat si extern.

Ce am facut in 2022

Pe fondul atenuarii crizei sanitare generate de pandemia de Covid-19, am reluat organizarea in format fizic, in tara si in
strainatate, a evenimentelor dedicate sustinerii exporturilor romanesti. Ca si in anii trecuti, ne-am concentrat pe spatiul
extra-comunitar, cu accent pe tarile din Africa de Nord, Orientul Mijlociu, Caucaz si Asia Centrala, adevarate placi turnante
catre continentul african, respectiv catre cel asiatic.

Un eveniment deosebit de important am organizat la sediul nostru in parteneriat cu Ministerul pentru Antreprenoriat si
Turism in cadrul ,Saptamanii diplomatiei comerciale”. Timp de trei zile, la finele lunii iunie 2022, diplomatii cu sarcini
economice si comerciale din Ambasadele si Consulatele generale ale Romaniei, au fost in dialog direct cu oamenii de afaceri
din Bucuresti, dar si din alte zone ale tdrii, avand ocazia sa cunoascd ofertele de export sau proiectele de cooperare
economica internationala pe care sa le promoveze in zonele in care sunt acreditati.

Datorita sistemului complex de relatii construit de-a lungul timpului cu organizatiile similare de peste hotare, cu membrii
corpului diplomatic acreditat Tn Romania, dar si cu diplomatii romani din straindtate am oferit companiilor romanesti
alternative pe lanturile de aprovizionare si distributie, perturbate de conflictul din Ucraina.

Tot pentru a veni in sprijinul firmelor afectate de problemele din tara vecind, am emis si emitem cu celeritate certificate
pentru confirmarea existentei cazurilor de fortd majorda, in termen de maximum 3 zile de la data depunerii ultimului act
solicitat pentru completarea dosarului. Mentionez ca firmele membre ale CCIB beneficiaza de o reducere de pana la 50%, in
functie de nivelul de cotizatie ales. Ni se pot adresa atat companiile care lucreaza cu parteneri ucraineni, cat si cele care
opereaza pe relatia cu Federatia Rusa si cu Republica Belarus, tari aflate sub sanctiunile impuse de SUA si Uniunea
Europeana.

De asemenea, am acordat atentie dezvoltarii relatiilor economice si de cooperare cu tarile din zona balcanica, dar si cu cele
reprezentate in Federatia Camerelor de Comert Dunarene, al carei membru fondator suntem, inclusiv in ceea ce priveste
transferul de bune practici si proiecte de succes. De exemplu, ,Shopping street program”, implementat cu rezultate foarte
bune in Viena, de catre Primaria acestui oras si Camera de Comert locald, intr-o asociere in proportii egale, iar in capitala
Ungariei, exclusiv de catre CCI Budapesta, poate avea succes si in capitala Romaniei, cu sustinerea CCIB.

Pe plan intern, ne-am concentrat pe consolidarea relatiilor cu membrii Camerei, dar si cu mediul de afaceri, in general.
Astfel, anul trecut am introdus inca doud pachete de servicii pentru membri (Platinum si Diamond), am extins facilitatile
existente si am oferit altele noi pentru pachetele Standard, Profesional si Gold. De exemplu, oferim firmelor membre
oportunitatea de a-si organiza evenimentele, la tarife preferentiale si chiar in conditii de gratuitate (pentru pachetele
superioare), la cel mai Tnalt nivel si in cele mai bune conditii, in cadrul Centrului nostru de conferinte, unul dintre cele mai
frumoase din Bucuresti.

De asemenea, am avut constant in vedere: promovarea avantajelor solutionarii litigiilor prin intermediul Curtii de Arbitraj
Bucuresti de pe langa CCIB, dezvoltarea activitatii de formare si perfectionare manageriald, dar si aducerea pe agenda
publica a unor probleme stringente pentru oamenii de afaceri.

Ce vom face anul acesta

Pe plan extern, ne vom axa pe dezvoltarea relatiilor economice si de cooperare cu tarile din spatiul extra-comunitar, dar si
cu vecinii nostri din zona balcanica. In ceea ce priveste relatia cu tarile din Asia Centrala si Caucaz, pe 1anga instrumentele
clasice, specifice unei camere de comert, venim in sprijinul antreprenorilor romani si prin intermediul Consulatului onorific al
Republicii Kargaze in tara noastra, pe care il conduc incepand cu luna iulie 2020.

Vom continua sa organizam evenimente din seria ,,Ziua Oportunitatilor de Afaceri”, oferind oamenilor de afaceri
posibilitatea de a se intalni intr-un cadru structurat cu ambasadorii si/sau cu atasatii economici ai tarilor partenere, dar si cu
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factori decizionali din Agentia Romana de Investitii si Comert Exterior (care functioneaza in subordinea Primului-Ministru al
Romaniei), Ministerul Antreprenoriatului si Turismului, Ministerul Economiei, Ministerul Energiei si Ministerul de Externe,
pentru a afla informatii valoroase si utile privind: tendintele in comertul exterior; cadrul juridic bilateral si accesul pe piete cu
potential; participarea la licitatii pe proiecte; oportunitati de afaceri si investitionale; stimulentele acordate investitorilor
straini.

Ulterior, cei care identifica oportunitati interesante pot participa in Bucuresti la forumuri de afaceri si investitionale, dar
si la misiuni economice organizate de noi in spatiile-tinta cu sprijinul partenerilor nostri traditionali. De asemenea, vom
intari parteneriatul cu Consiliul de Export al Romaniei, concomitent cu extinderea gamei de servicii oferite companiilor care
vor sa-si internationalizeze afacerile, dar si celor straine, interesate sa intre pe piata romaneasca.

Pe plan intern, vom relua, de data aceasta aici, in Palatul CCIB, seria de evenimente Business Breakfast. Oferim astfel
reprezentantilor mediului de afaceri oportunitatea de a intra intr-un dialog mai putin conventional, dar eficient, cu membri ai
Executivului si Legislativului, cu specialisti si consultanti de top, pe teme de interes, dintre care as aminti: problematica
fiscala, accesarea fondurilor europene, digitalizarea, relocarea activitatilor productive, dezvoltarea infrastructurii, solutii de
finantare, programe pentru dezvoltarea IMM-urilor.

De asemenea, vom continua organizarea manifestarilor din seriile: “Open House Networking” si “Ziua portilor deschise”, dar
si intalniri restranse, pe probleme punctuale, cu scopul de a ne cunoaste mai bine unii pe ceilalti, de a dezvolta o comunitate
unita si de a actiona impreuna pentru rezolvarea problemelor, utilizand mijloacele pe care ni le ofera legea care ne
guverneaza activitatea.

in ceea ce priveste evenimentele premium marca CCIB, in luna iunie, Camera bucuresteana va organiza cea de-a sasea
editie a conferintei anuale Focus Bucuresti, in octombrie-noiembrie, Topul firmelor din capitala si Topurile de
sectoare, evenimente-reper pentru comunitatea de business, iar in decembrie, a doua editie a Balului CCIB.

Va asteptam!

luliu STOCKLOSA
iuliu.stocklosa@ccib.ro


mailto:iuliu.stocklosa@ccib.ro

